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VERSICHERUNGTEN

€XISTENZ

ScHuTz von Korr Bis FulB

Die neue Einkommensvorsorge fur Handwerker,
Krankenschwestern, Brummi-Fahrer & Co.

Seit Anfang Januar gibt es mit €XISTENZ eine Einkommensvorsorge, bei der sich der Preis am
Einkommen und die Leistung am Bedarf orientiert.

Ohne Hand kein Handwerk!

Mehr als 50 % aller Deutschen sind korperlich tatig. Die korperliche Leistungsfahigkeit sichert
das Einkommen. Denn, was macht...

.. ein Schreiner, der nur noch eine Hand nutzen kann?

.. ein Koch, der nicht mehr lange stehen kann?

.. ein Altenpfleger, der sich nicht mehr hinknien oder bucken kann?

.. ein Busfahrer, der nicht mehr lange sitzen kann?

VERTRIEBSINFORMATION

Fur sie alle ist der Ausfall des Einkommens die Folge. Die Existenz ist gefahrdet!

€XISTENZ - bedarfsgerecht und bezahlbar

€XISTENZ konzentriert sich auf das Wesentliche und Versicherte Fahigkeiten

sichert die korperliche und geistige Leistungsfahigkeit ab. et

Bei Verlust einer dieser Fahigkeiten sowie bei Pflege- S e Slichgevint
bedurftigkeit oder Demenz erhalt Ihr Kunde die vereinbarte /
Rente, unabhangig davon, ob er auch weiter seinen Beruf
ausliben kann oder nicht!

€XISTENZ richtet sich gezielt an lhre korperlich tatigen
Kunden und macht Einkommensvorsorge auch fiir
diese Kunden bezahlbar!

Zielgruppen sicher ansprechen

S

Beraten Sie Ihre Kunden gezielt mit passenden Preis- und Leistungs-

beispielen. Die Zielgruppenprospekte machen es maoglich: ummaed
m Handwerker (Maurer, Schreiner, Dachdecker, Maler, Fliesenleger & Co.) % :

. =
m Pflegende Berufe (Krankenschwester, Altenpfleger, Physiotherapeut etc.) rﬁ
m Gastgewerbe (Kellner, Koch, Hotelangestellte etc.) _ Rl _
m , Fahrer” (Lkw-Fahrer, Busfahrer, Paketauslieferer etc.) e g
Diese vier Zielgruppenprospekte stehen Ihnen ab sofort in unserem ' — ;
Online-Drucksttckportal zur Verfigung. <'




